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In diesem PDF geht es darum, einen Uberblick davon zu gewinnen, welche Themen wir im 1 zu 1
Coaching behandeln, und welche Fragen wir uns stellen werden, um Deinen Erfolg noch naher zu
kommen.

Im Coaching wird nicht nur die Theorie behandelt, sondern werden auch praxisbezogene
Ubungen und Aufgaben durchgefiihrt, die Dir helfen im Alltag oder im Beruf, das genaue Problem
sowohl zu identifizieren, als auch effiziente L6sungsansatze zu finden.

Im Folgenden findest Du ein paar Fragen, die als Starthilfe dienen sollen, Deine aktuelle Situation
intensiver zu verinnerlichen und einen ersten Uberblick zu verschaffen. Natiirlich sind Probleme
komplett individuell, weshalb das Programm pro Client extra angepasst wird und nicht einfach
alles in einem einfachen Videokurs erklart ist. Es wird gemeinsam mit Dir an Deinen Anliegen
gearbeitet. Ich betone, dass die folgenden Fragen lediglich nur als Starthilfe dienen und kein
festes Programm fiir alle darstellen. Das ist nur eine kleine Vorschau!

1. Markenidentitat
e 0 Habe ich meine Vision verinnerlicht und kann sie in 1-2 Satzen beschreiben?
¢ 0 Kenne ich meine Werte und wie sie auf mein Umfeld auswirken?
0 Ist das ein “Geld mit Hobby” Geschaftsmodell?

2. Markenoptik und Wiedererkennung
e 0 Habe ich ein konsistentes Erscheinungsbild? (Farben, Logo, Schriftarten)
e 0 Gibt es Bildsprache & Tonalitat, die meine Marke widerspiegeln?
0 Welche Tools setze ich fiir meine visuelle Prasenz ein?

3. Markenkommunikation und -Sprache
e 0 Wie kommuniziere ich meine Vorteile, ohne auf den Preis zu gehen?
e 0 Wie gestalte ich Trends, die im Kopf der Rezipienten méglichst lange bleiben?
0 Was ist der Vampier-Effekt? Wann ist die Werbung kontraproduktiv?
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4. Marketingstrategie und Kanale

e 0 Nutzeich alle passende Kanile fiir meine Zielgruppe?
e 0 Habe ich ein Redaktions- oder Kampagnenplan?

0 Kommuniziere ich nur die Pflichtinfos mit meiner Zielgruppe?

5. Konsistenz und Community-Aufbau

e 0 Habe ich als Marke eine groB3e Zielgruppe, um ein Netzwerk zu bilden?
e 0 BinichregelmaBig sichtbar fir meine Community, ohne auszubrennen?
0 Fordere ich Interaktionen durch DMs, Kommentare usw.?

6. Management und Controlling
e 0 Was sind meine KPI’s? / Wie messe ich den Erfolg?

e 0 Habe ich meine Ziele smart formuliert, um aussagekraftige Entschliisse ziehen zu kénnen?
0 Nutze ich Tools zur Planung, Automatisierung und Auswertung?

Dieser Kurs kann in einzelnen Einheiten oder als laufendes Begleitungsprogramm gebucht
werden.




